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TERCERA  M IS IÓ N 
CO ME RC IA L A  BRAS IL 

Siguiendo con el cumplimiento del “calendario 2003” de 
misiones comerciales de la Dirección General de Industria y 
Comercio del GCBA, entre los días 22 y 25 de septiembre de 
2003 se realizará la Tercera Misión Comercial a Brasil. 

La misión comercial está orientada a todas las peque-
ñas y medianas empresas de la Ciudad de Buenos Aires con 
vocación exportadora. La inscripción está abierta a empresas 
de todos los sectores que encuentren en el mercado brasileño 
una oportunidad para 
su oferta exportable. 

La Dirección 
General trabaja activa-
mente en el fomento 
de la inserción interna-
cional de las PyMEs 
porteñas. Y desde el 
año 2001 ha venido 
desarrollando misiones 
comerciales a diferen-
tes mercados del mun-
do. Hasta el momento 
se realizaron dos misio-
nes comerciales a San Pablo (Brasil), una a las ciudades de 
Beijing, Shangai y Singapur, otra a México DF (y se trabaja en la 
preparación de una segunda), dos a Santiago de Chile y una a 
Lima (Perú). Para lo que resta del corriente año están progra-
madas misiones a Ecuador y Venezuela. 

Brasil, con una población de 170 millones de habitantes 
y un PBI de más de US$ 550.000 millones, es un mercado na-
turalmente atractivo para los empresarios argentinos. 

En este sentido, el GCBA ha trabajado intensamente la 
penetración del mercado brasileño por parte de las PyMEs por-
teñas: de las dos misiones anteriores participaron alrededor de 
60 empresas de la CBA y, desde el año 2001, la Ciudad cuenta 
con una Oficina de Promoción de Exportaciones de la CBA en 
San Pablo, dedicada a monitorear las oportunidades de nego-
cios y asistir a las PyMEs de la CBA interesadas en explorar di-
cho mercado. A la fecha, esta Oficina ha asistido a casi 400 
empresas porteñas. 

Asimismo, como es habitual, las firmas recibirán charlas 
preparatorias acerca de las características del mercado brasile-
ño, la operatoria comercial y el tratamiento arancelario de cada 
uno de sus productos; como así también información acerca de 
aspectos culturales e idiosincrásicos que, en numerosas ocasio-
nes, resultan definitorios para el éxito de las reuniones. A fin de 
garantizar el éxito de la misión comercial, se establecerá un 
cupo de participantes, lo que permitirá una mayor eficiencia y 
efectividad en la elaboración y coordinación de las agendas de 
reuniones. La inscripción cierra el 13 de agosto de 2003. 

Para más información escribir a misionescomercia-
les@buenosaires.gov.ar. 
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HERRAMIENTAS PYME 

Capital PyMES Industrias Cul-
turales y Turismo: subsidios de 
hasta $ 20.000 para capital de 
trabajo para PyMEs de los 
sectores de “industrias cultura-
les” y turismo. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.ar. 

Capital PyMEs 10%: créditos 
de hasta $ 50.000 para micro, 
pequeñas y medianas empre-
sas al 10% anual. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.ar. 

Misiones comerciales: rondas 
de negocios con contrapartes 
empresarias en Brasil, México, 
Chile y Ecuador. Escribir a 
misionescomercia-
les@buenosaires.gov.ar. 

Trabajo Territorial y Vinculación 
Empresaria: mediante la visita a 
empresas se trabaja en la de-
tección de necesidades particu-
lares y en la vinculación entre 
firmas con el objetivo de gene-
rar oportunidades de negocios. 
Escribir a dgind@buenosaires.
gov.ar 

Red Export: la red de exporta-
dores de la CBA. Escribir a 
redexport@mercadoba.gov.ar. 

Capacitación para PyMEs: 
cursos sobre temas vinculados 
con aspectos tecno-productivos 
y del comercio exterior espe-
cialmente pensados para Py-
MEs. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.ar. 

 

G A N A D O R E S  D E L  
C O N C U R S O  “ L A  
C I U D A D  P R O D U C E  
Y  E X P O R T A ”  

El jueves 17 de julio, 
se llevará a cabo la entrega 
de los premios del Concurso 
para Proyectos de Exporta-
ción “La Ciudad Produce y 
Exporta”, organizado por la 
Dirección General de Indus-
tria y Comercio del GCBA. La 
misma tendrá lugar en el 
Palacio San Miguel en el 
marco de la “Semana PyME 
2003”. 

El 1° premio fue para 
Bioscience S.R.L., dedicada 
al desarrollo y producción de 
equipos médicos para neuro-
diagnóstico. Su proyecto se 
orienta al desarrollo de la 
comercialización de elec-
troencefalógrafos, videoelec-
troencefalógrafos y polisom-
nógrafos en América Latina, 
Asia y África. 

El 2° premio fue para 
Artec Ingeniería S.A., dedica-
da a la venta de equipos 
eléctricos de protección, me-
dición y control. El proyecto 
premiado tiene por objetivo 
la exportación servicios de 
consultoría en ingeniería, 
cursos de capacitación, ta-
bleros de baja y media ten-
sión y shelters hacia América 
Central y América del Sur. 

El premio especial 
“textil e indumentaria” fue 
para Lautaro Tejidos S.A.,  
dedicada a la producción de 
tejidos y confecciones de 
alta calidad. Su proyecto 
responde al desarrollo de la 
segunda etapa de un proyec-
to de investigación y produc-
ción de lanas extra finas de 
ovejas y guanacos que viene 
ejecutando con éxito la firma 
desde el año 2000. 

Para más informa-
c i ó n  e s c r i b i r  a 
dgind@buenosaires.gov.ar. 
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