
D I R E C C I Ó N  G E N E R A L  D E  I N D U S T R I A  Y  C O M E R C I O  D E L  G C B A .  
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D I R E C T O R  G E N E R A L  D E  I N D U S T R I A  Y  C O M E R C I O  :  L I C .  F E D E R I C O  S Á N C H E Z  

N U E V A S  F U N C I O N A L I D A D E S  D E  L A  
P Á G I N A  W E B  D E  L A  R E D D E  
E X P O R T A D O R E S  DE  B U E N O S  A I R E S  

La Dirección General de Industria y Comercio del GCBA 
ha puesto a disposición de las pequeñas y medianas empresas 
de la Ciudad una serie de nuevos servicios dirigidos a todas 
aquellas pequeñas y medianas empresas interesadas en llevar 
adelante actividades de promoción comercial en el exterior. 

Las firmas interesadas pueden acceder a los menciona-
dos servicios a través de la página web de la Red de Exportado-
res de Buenos Aires “Red Export” (http://redexport.mercadoba.
gov.ar). 

En primer 
lugar, es posible 
recurrir a la Agen-
da Interactiva de 
Red Export, la cual 
contiene informa-
ción (actualizada 
diariamente) so-
bre actividades e 
iniciativas relacio-
nadas con el co-
mercio exterior, 
organizadas por el 
Gobierno de la 
Ciudad de Buenos 
Aires o por cual-
quier otra entidad 
que brinde asistencia a PyMEs. 

También se encuentran disponibles conversores de mo-
nedas, de horarios y de pesos y medidas, los cuales fueron di-
señados para que su uso fuera sencillo y ágil. 

Por último, es posible consultar información referente a 
las condiciones climáticas en distintas ciudades del mundo. 

Estos nuevos servicios se suman a la información que 
actualmente puede encontrarse en la página –tanto en español 
como en inglés (y próximamente en portugués)- sobre oportuni-
dades comerciales, perfiles de mercado de países selecciona-
dos y estudios de mercado para distintos sectores industriales, 
información sobre ferias internacionales, informes económicos 
y notas de interés sobre el mercado brasileño. 

Asimismo, también se encuentra disponible toda la in-
formación correspondiente a la experiencia piloto que se viene 
llevando a cabo en el marco del Programa de Pasantías en Co-
mercio Exterior (del que participan 10 empresas de la Red de 
Exportadores), así como también la información referida a la 
línea de créditos (sin intervención bancaria y sin garantías re-
ales), a través de la cual las PyMEs pueden acceder a créditos 
de hasta $ 50.000 al 10% anual fijo (en el caso de la Zona Sur 
de la CBA, los créditos son de hasta $ 75.000 al 8% anual y 
fijo). 

Para más información escribir a dgind@buenosaires.
gov.ar o llamar al 4323-9833. 
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HERRAMIENTAS PYME 

Capital PyMEs 10%: créditos 
de hasta $ 50.000 para micro, 
pequeñas y medianas empre-
sas al 10% anual fijo en pe-
sos. Para PyMEs ubicadas en 
la Zona Sur de la CBA crédi-
tos de hasta $ 75.000 al 8% 
anual fijo. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.ar. 

Misiones comerciales: rondas 
de negocios con contrapartes 
empresarias en Chile y Vene-
zuela. Escribir a misionesco-
merciales@buenosaires.gov.
ar. 

Trabajo Territorial y Vincula-
ción Empresaria: mediante la 
visita a empresas se trabaja 
en la detección de necesida-
des particulares y en la vincu-
lación entre firmas con el 
objetivo de generar oportuni-
dades de negocios. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.ar 

Red Export: la red de exporta-
dores de la CBA. Escribir a 
redexport@mercadoba.gov.
ar. 

Capacitación para PyMEs: 
cursos sobre temas vincula-
dos con aspectos tecno-
productivos y del comercio 
exterior especialmente pensa-
dos para PyMEs. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.ar. 

 

B A L A N C E  D E  L A  
M I S I Ó N  
C O M E R C I A L  A  
B R A S I L  

Del 29 de septiembre 
al 2 de octubre, se realizó la 
Tercera Misión Comercial a 
Brasil organizada por la Di-
rección General de Industria 
y Comercio del GCBA, de la 
que participaron 9 PyMEs 
productoras de alimentos, 
instrumentos de corte, hebi-
llas para marroquinería, au-
topartes, tintas para impre-
sión, toallitas humedecidas, 
objetos de iluminación y ser-
vicios gráficos, entre otros. 

Las firmas participan-
tes contaron con intensas 
agendas de negocios, las 
que resultaron en oportuni-
dades comerciales concre-
tas. 

Asimismo, con ante-
rioridad a la misión comer-
c ia l,  los  empresarios 
rec ibieron charlas de 
especialistas en el mercado 
brasileño y una serie de 
informes y estudios del 
mercado brasileño. 

Por su parte, la Direc-
ción General, ya se encuen-
tra trabajando en el segui-
miento de las oportunidades 
antes mencionadas, de mo-
do de aumentar las probabi-
lidades de éxito de las firmas 
involucradas. 

Por último, el área 
continúa trabajando en el 
desarrollo de su calendario 
de misiones comerciales al 
exterior: entre el 3 y el 6 de 
noviembre se llevará a cabo 
una misión a Santiago de 
Chile, en tanto que entre los 
días 17 y 21 del mismo mes 
está prevista una misión a 
Caracas (Venezuela). 

Para más informa-
ción escribir a misionesco-
merciales@mercadoba.gov.
ar. 

www.mercadoba.gov.ar 

redexport.mercadoba.gov.ar 

 


