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Del 17 al 21 de noviembre pasado, la Dirección General 
de Industria y Comercio del GCBA realizó su Primera Misión Co-
mercial a Caracas (Venezuela). De la misma participaron aproxi-
madamente una docena de PyMEs de la Ciudad que ofrecieron 
una variada gama de bienes y servicios: edición y gráfica, bol-
sas de polietileno, productos plásticos, productos medicinales, 
lubricantes, productos de belleza y mantenimiento del automo-
tor y artículos de limpieza, equipos para telecomunicaciones; 
software y servicios informáticos; equipamiento para estaciones 
de servicios y equipos médicos, entre otros. 

La misión comercial se desarrolló en forma exitosa, te-
niendo en cuenta las intensas agendas de negocios desarrolla-
das por lo empresarios porteños en Venezuela y las oportunida-
des comerciales que surgieron de las mismas. La organización 
de entrevistas debió ajustarse a las particularidades y costum-
bres de negocios de la ciudad de Caracas, por lo que los partici-
pantes de la misión comercial debieron desplazarse hacia cada 
entrevista, lo que condicionó el número de encuentros progra-
mados para cada día. 

En este sentido, 
debe destacarse la labor 
de la Embajada Argenti-
na en Venezuela estuvo 
a cargo de la elaboración 
de las agendas y coordi-
nó las tareas logísticas y 
de organización de di-
chas entrevistas. 

Con anterioridad 
a la misión comercial, los 
empresarios recibieron 
charlas de capacitación 
dictadas por especialistas en el mercado venezolano, así como 
también una serie de informes y estudios de mercado tendien-
tes a prepararlos convenientemente para el viaje. 

De acuerdo a lo manifestado por los empresarios partici-
pantes, la misión se desarrolló de manera altamente satisfacto-
ria y destacaron el interés de las contrapartes venezolanas por 
los productos ofrecidos. En función de ello es que varias empre-
sas ya están planeando futuros viajes de negocios, a fin de des-
arrollar los contactos establecidos. Por su parte, la Dirección 
General se encuentra trabajando junto a las empresas en el 
seguimiento concreto de la misión comercial, aportando contac-
tos e información para facilitar la efectiva inserción en el merca-
do venezolano. El Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires tiene 
la firme intención de seguir trabajando en el desarrollo del mer-
cado venezolano, por lo que ya se está planeando la Segunda 
Misión Comercial a Venezuela para el año 2004. 

Para más información escribir a misionescomercia-
les@buenosaires.gov.ar o llamar al 4323-9833. 
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HERRAMIENTAS PYME 

Capital PyMEs 10%: crédi-
tos de hasta $ 50.000 para 
micro, pequeñas y media-
nas empresas al 10% 
anual fijo en pesos. Para 
PyMEs ubicadas en la Zo-
na Sur de la CBA créditos 
de hasta $ 75.000 al 8% 
anual fijo. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.
ar. 

Trabajo Territorial y Vincu-
lación Empresaria: median-
te la visita a empresas se 
trabaja en la detección de 
necesidades particulares y 
en la vinculación entre 
firmas con el objetivo de 
generar oportunidades de 
negocios. Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.ar 

Red Export: la red de ex-
portadores de la CBA. Es-
cribir a redex-
port@mercadoba.gov.ar. 

Capacitación para PyMEs: 
cursos sobre temas vincu-
lados con aspectos tecno-
productivos y del comercio 
exterior especialmente 
pensados para PyMEs. 
Escribir a 
dgind@buenosaires.gov.
ar. 

 

N O R M A T I V A  
S O B R E  C O M E R C I O  
E X T E R I O R  

El próximo jueves 18 
de diciembre, se realizará el 
Seminario “Mercado Único y 
Libre de Cambios. Actualiza-
ción Normativa” en el Ma-
rriot Plaza Hotel, en el hora-
rio de 18:00 a 20:30 hs. 

El Seminario estará a 
cargo del Sr. Juan Carlos 
Raschi –Presidente del Forex 
Club Argentino y ex Ejecutivo 
de Negocios Internacionales 
de Bank Boston NA– y se 
orientará a analizar la nor-
mativa vigente en el funcio-
namiento del mercado de 
cambios a partir de las últi-
mas novedades producidas 
en la materia. 

El Seminario está  
dirigido a personas que se 
desempeñen en las áreas de 
Comercio Exterior de empre-
sas operadoras o que reali-
cen tareas de auditoría en 
los departamentos de impor-
tación y exportación, así co-
mo también a personal de 
estudios jurídicos y de con-
sultor ía administ rat ivo-
financiera. 

El Seminario se con-
centrará en los siguientes 
temas: mercado único y libre 
de cambios, servicios, ateso-
ramiento, inversiones, prés-
tamos en el exterior, régimen 
cambiario de las importacio-
nes argentinas, régimen 
cambiario de las exportacio-
nes argentinas, convenio de 
pagos y créditos recíprocos, 
controles cambiarios. 

Para participar del 
mismos se debe completar 
una inscripción ya que hay 
cupos limitados y el semina-
rio es arancelado. 

Para más informa-
ción llamar al 4323-9833. 
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