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HERRAMIENTAS PYME

% Capital PyMEs 10%: créditos
para micro, pequefias y me-
dianas empresas al 10%
anual. Escribir a
dgind@buenosaires.gov.ar.

% Primera Mision Comercial a
Per(: rondas de negocios con
empresas peruanas. A reali-
zarse entre los dias 16y 19
de junio proximo. Escribir a
misionescomercia-
les@buenosaires.gov.ar.

% Capital PyMEs 2003: subsi-
dios para capital de trabajo y
desarrollo de matriceria. Es-
cribir a dgind@buenosaires.
gov.ar.

% RedExport la red de exporta-
dores de la CBA. Escribir a
redexport@mercadoba.gov.ar.

% Grupos de Produccion y Ex-
portacion (GPE): apoyo en la
implementacion de practicas
asociativas entre PyMEs per-
tenecientes a un mismo sector
0 cadena de valor. Escribir a
dgind@buenosaires.gov.ar.

% Capacitacion para PyMEs:
cursos sobre temas vincula-
dos con aspectos tecno-
productivos y del comercio
exterior especialmente pensa-
dos para PyMEs. Escribir a
dgind@buenosaires.gov.ar.
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CALENDARIO DE
MISIONES COMERCIALES

La Direccion General de Industria y Comercio (DGICOM)
del GCBA ha elaborado y estéa llevando a cabo un activo calen-
dario de misiones comerciales para el afio en curso.

Las misiones comerciales organizadas por esta Direc-
cién General se programan bajo la forma de rondas de negocios
y cada una de ellas se prepara con una antelacion de dos atres
meses. Durante los meses previos, se realiza el relevamiento
de la informacion relevante de las empresas interesadas en
participar, para asi proceder a la busqueda de contrapartes de
negocios en los destinos respectivos y a la elaboracion de las
agendas de reuniones con las mencionadas contrapartes.

Asimismo, las firmas reciben charlas preparatorias acer-
ca de las caracteristicas de los mercados en cada uno de los
paises de destino, la ope-
ratoria comercial y el tra-
tamiento arancelario de
cada uno de sus produc-
tos; como asi también
informacion acerca de
aspectos culturales e idio-
sincrasicos que, en nu-
merosas ocasiones, resul-
tan definitorios para el
€éxito de las reuniones.

Con la finalidad de
ofrecer un servicio “a la
medida” de cada una de
las empresas participantes y aumentar la efectividad en el esta-
blecimiento de contactos comerciales, en cada mision participa
un grupo de no mas de quince empresas.

H Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires, a través de la
Direccion General de Industria y Comercio ha realizado, desde
2001 a la fecha, 5 misiones comerciales: San Pablo (en dos
oportunidades), China y Singapur, México DF y Santiago de Chi-
le (también en dos ocasiones). Para lo que resta de este afio,
estan programados misiones comerciales a los siguientes desti-
nos: Per( (16 al 19 de junio), México (1 al 4 de septiembre),
Brasil (22 al 25 de septiembre), Ecuador (6 al 10 de octubre) y
Chile (3 al 6 de noviembre). También se evallia la posibilidad de
realizar misiones a la Federacion Rusa (septiembre) y a \ene-
zuela (noviembre).

Para facilitar el trabajo de las pequefias y medianas em-
presas interesadas en participar en estas misiones comercia-
les, la Direccibn General ha desarrollado un instructivo en el
gque se detalla toda la informacion necesaria para ello. Para
acceder al mencionado instructivo debe visitarse la seccion
“Comercio Exterior / Misiones Comerciales” del sitio MercadoBA
(Wwww.mercadoba.gov.ar).

Para mas informacién escribir a misionescomercia-
les@buenosaires.gov.ar.
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DE LA RED DE
EXPORTADORES

La Red de Exportado-
res de Buenos Ares “Red
Bxport” sigue creciendo y
desarrollandose.

Uno de los objetivos
fundamentales de la Red es
la difusion activa de la oferta
exportable de las empresas
de la Cudad que integran la
misma. En tal sentido, en la
pagina de la Red (http://
redexport.mercadoba.gov.ar)
puede encontrarse el catélo-
go virtual en el que figura
toda la informacién de sus
miembros, listados de pro-
ductos y datos de contacto.

A partir de ahora, la
Red cuenta con un boletin
electrénico que sera emitido
mensualmente a un gran
nimero de contactos en to-
do el mundo. B objetivo es
llegar directamente a los
interesados efectivos y po-
tenciales: empresas, emba-
jadas, camaras y asociacio-
nes empresarias y de comer-
cio, organismos de promo-
cion, entre otros.

Por el momento, el
boletin sélo esta disponible
en espafiol, pero se prevé
gue en poco tiempo estara
también disponible en inglés
y en portugueés.

Para recibir este
newsletter, es necesario ins-
cribirse en la pagina web de
la Red Export.

En caso que le inter-
ese ser parte de Red Export,
puede inscribirse directa-
mente en la pagina web.

Para mas informa-
cion acerca del boletin elec-
trénico o de como ser miem-
bro de la Red de Exportado-
res de Buenos Aires “Red
Export” escribir a redex
port@buenosaires.gov.ar
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